.

Agenten-Date: Die Mitarbeiter des Unternehmens Gringel Bau + Plan in Schwalmstadt bekamen von
ihrem Arbeitgeber die Moglichkeit, an der HNA-Veranstaltungsreihe Zentrum Wissen teilzunehmen.
Und waren begeistert — so ein Ex-Geheimagent sei schon etwas Besonderes und habe einiges zu er-
zdhlen, beteuerten sie. Und dazu sehe er auch noch attraktiv aus.

Ruhren, nicht schutteln

Ex-Agent Leo Martin zindete die , Geheimwaffe Vertrauen”

Etwas Geheimnisvolles umgibt ihn, wenn er
auftritt: Die Rede ist von Leo Martin, Ex-Ge-
heimagent eines Inlands-Nachrichtendiens-
tes - und aufgrund dessen gern als ,deutscher
James Bond“ bezeichnet.

Dass jedoch die charakteristischen 007-Kli-
schees wie flotte Autos und wilde Verfol-
gungsjagden nicht auf seiner beruflichen Ta-
gesordnung standen, verdeutlichte Martin -
der Name ist zum Schutz seiner Identitit ein
Pseudonym - in der HNA-Veranstaltungsrei-
he Zentrum Wissen am Diens rund
250 Gasten in der Orangerie in Kassel.

Wihrend einer informativen und kurzwei-
ligen Priasentation mit dem Thema ,,Geheim-
waffe Vertrauen - Die Kunst, Menschen an
sich zu binden®, gab der Miinchner Einblicke
in sein taktisches Vorgehen beim Aufdecken
von Fillen organisierter Kriminalitit rund
um Menschenhandel, Drogenschmuggel und
Co. sowie in seine Spezialaufgabe, Informan-
ten aus dem kriminellen Milieu, sogenannte
Vertrauens-Leute (V-Leute), anzuwerben und
zu flihren. Grundsdtzlich komme es darauf
an, in kiirzester Zeit die Denk- und Hand-
lungsmuster fremder Menschen zu entschliis-
seln, die sie antreibenden Motive und Bediirf-
nisse zu analysieren - und die eigene Hand-
lungsweise darauf auszurichten, erklirte der
studierte Kriminalpsychologe.

Bei jedem Verhor von Schwerverbrechern
gelte es, Harte in der Sache zu zeigen, trotz al-
ler Widrigkeiten jedoch Riicksicht auf die
Menschen zu nehmen. Selbst nach {ibelsten
Taten miisse ein Agent positive Aspekte in sei-
nem Gegeniiber finden und diesem die Mog-

lichkeit geben, sein Gesicht zu wahren, denn:
Nur durch das Zugestindnis von Grundbe-
diirfnissen wie Wertschitzung und Sicher-
heit sowie des daraus entstehenden Vertrau-
ens eroffne man sich selbst jene notwendigen
Handlungsspielriume, um an Informationen
zu gelangen. Das ,Abkanzeln“ des Menschen
hinter der Tat hingegen werde zur psycholo-
gischen Falle und Druck erzeuge ausschlief3-
lich Gegendruck. Solche Verhaltensweisen
seien nicht geeignet, um den Zugangscode
des anderen zu knacken. ,Wenn man das Ver-
trauen eines Menschen gewinnen mdochte,
muss man ihn positiv wahrnehmen.“

Einige Verfahrensweisen und Tricks aus
seiner Agententdtigkeit demonstrierte der
Bestseller-Autor, Referent und Fiihrungsma-
nagement-Coach anhand unterhaltsamer In-
teraktionen mit dem Publikum: Dabei de-
monstrierte das gesamte Auditorium ebenso
unfreiwillig wie humorvoll die durch Martin
provozierte dckigkeit unbewusst ablau-
fender, eingefahrener und bis zum Kontroll-
verlust reichender Verhaltensmuster.

Nicht minder chancenlos waren einige
»Bllhnenkandidaten“, die selbst scheinbar
liberzeugend dargebrachte Liigen nach ei-
nem tiefen Blick des Ex-Agenten bei sicht-
lich steigendem Stresspegel nicht aufrecht
erhalten konnten. Der Profi punktete erwar-
tungsgemal’ souverdn. Das gelang ihm eben-
falls mit seinem vom Publikum mit viel Ap-
plaus honorierten Gesamtvortrag. Die ,Ge-
heimwaffe Vertrauen“ hatte geziindet - frei
nach Leo Martins Bestseller ,Ich krieg
Dich.“ (zse/nh)



